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Gulden is daalder
waard op
nieuwbouwmarkt

door RENÉE LAMBOO

Een nieuwbouwhuis ko-
pen anno 2010 is eng. Con-
sumenten vrezen afschaf
van de hypotheekrenteaf-
trek, en natuurlijk de ge-
volgen van de kredietcri-
sis. Om ze over de streep te
trekken, worden make-
laars en projectontwikke-
laars steeds creatiever.
Niet alleen wordt er kor-
ting vergeven, maar ook
bijvoorbeeld een gratis
aanbouw, tuinontwerp of
keukenwaardebon.

De plannen voor de kersverse
wijk Almere Poort, tussen Al-
mere en Amsterdam in, gooiden
bij de presentatie hoge ogen.
Strand, stad en bos op fietsaf-
stand, endanooknogvlakbij het
treinstation. De huizen in de
groeistad waren altijd als zoete
broodjes over de toonbank ge-
vlogen, dus waarom nu niet?
Maar toen was daar opeens de
kredietcrisis en dat veranderde
de zaak, vertelt nieuwbouwma-
kelaar Francien Pardijs van ma-
kelaarskantoor Van der Linden
inAlmere. „Deverkoopgingniet
zo hard als we hadden gehoopt of
verwacht. Dus we moesten daar
iets op gaan bedenken. Een ma-
nier om de potentiële koper te
overtuigen.”

Opnieuw aangeboden
Er werd bij veel projecten

flink aan de prijs gesleuteld:
„Sommige werden zelfs een
paarmaandenuitdeverkoopge-
haald, om dan weer helemaal
opnieuw aan te bieden. Kostten
ze voorheen meer dan drie ton,
nu kwamen ze ruim onder die
grens terecht.”

Maar alleen de prijs aanpassen
bleek niet voldoende. „In over-
leg met de ontwikkelaar hebben
we bijvoorbeeld bij één project
besloten een gratis uitbouw weg
te geven. We hebben dat op ver-
schillende manieren gecommu-
niceerd naar onze klanten, on-
der andere via e-mail aan de
mensen die als geïnteresseerd
ingeschreven stonden. Maar ook
viaonze site en inadvertenties in
de lokale kranten.” De actie ge-
nereerde veel aandacht en dat
was precies wat de bedoeling

was geweest: „Je kunt de onze-
kerheid die potentiële kopers
angstig maakt, niet wegnemen.
Maar op deze manier proberen
we duidelijk te maken dat dit
juíst een goede tijd is om te ko-
pen. Als mensen wachten tot de
crisis voorbij is, krijgen ze geen
aanbiedingen meer. Dan is het
voor projectontwikkelaars en
makelaars niet meer nodig om
dit soort acties op te zetten. Dus
dat isdeafwegingdie ze zelfmoe-
ten maken.”

Makelaar Van Der Linden in

zijn projec-
ten probeert te trekken. Koop je
voor E 181.400 v.o.n. een appar-
tement in complex Nieuw Roo-
senburch in Spijkenisse, dan
krijg je een gratis keukenwaar-
decheque vanE 2.250. Daarnaast
word je ook nog voorzien van
een 2-jarig servicecontract voor
niets. Besluit je een van de hui-
zen indenieuwewijkDeTuinop
het Zuiden in Pendrecht te be-
trekken, dan krijg je gratis een
tuinontwerp van tv-tuinman Lo-

man, NVM,
kent de trend: „Wij zien het ook.
Je mag bijvoorbeeld meer uitge-
ven aan de badkamer of keuken,
je krijgt gratis een luxere afwer-
king van de deuren, of een tuin-
ontwerp.” Het is volgens hem
een manier om de verkoop van
nieuwbouw met de verkoop van
bestaande bouw te laten concur-
reren: „Als particulier ben je
veel flexibeler qua prijsstelling.
Verkoopt je huis niet, dan pas je
de prijs naar beneden aan. Een

dat
proberen

ze op andere manieren eruit te
springen.”

Toch denkt Kimman dat dit
soort extra’s en aanbiedingen
niet vaak tot meer verkoop lei-
den: „Het is eerder een manier
om aandacht voor een project te
krijgen. Misschien dat sommige
mensen er daardoor mee opeens
in aanraking komen, en dus ko-
pen. Maar die badkamerbon zal
waarschijnlijk niet dé doorslag-
gevende factor zijn.”

Hoge
kortingen

en veel
gratis
extra’s

door Petra Slaats
HuisWerk

Starters
Aan de rand van Delden wordt het nieuwbouwplan ’De Groen Wig’
ontwikkeld. Het plan bestaat uit 34 karakteristieke woningen, waar-
onder twaalf starterswoningen. De locatie dankt haar naam aan de
groene uitstraling. De starterswoningen hebben drie slaapkamers
en zijn in de breedte ontwikkeld, waardoor er veel daglicht is. Prij-
zen E 168.700 v.o.n., verkrijgbaar met een starterslening die vanaf
1 juni 2010 ook kan worden toegewezen aan woningzoekenden
buiten de gemeente Hof van Twente.
www.janssendejongprojectontwikkeling.nl

Historisch mooi
Wie wil er nu niet wonen in een historisch pand dat aangepast is aan
de moderne tijd? In het Hart van Harlingen, bij de Zuiderhaven, wor-
den in het voormalige Weeshuys (± 1549) elf stadsappartementen
gerealiseerd. Bij de verbouw is veel aandacht besteed aan het in
stand houden van originele details, zoals onder andere de karakteris-
tieke buitenmuren met reliëfs en de historische entree via het poort-
je. Prijzen van E 190.000 t/m E 280.000 v.o.n. www.hellema.nl

Uitbreiding Sneek
De gemeente Sneek wil in het
nieuwe uitbreidingsgebied ’Ha-
rinxmaland’, aan de noordkant
van de stad, in de periode tot 2020
een woongebied met 1300 wonin-
gen realiseren. Accolade komt als
eerste op de markt met een aantal
fraaie huur- en koopwoningen.
Het eerste deelgebied ligt tussen
’De Zwette’ en de spoorlijnverbin-
ding (Leeuwarden-Stavoren) en
zal bestaan uit twee gebieden, te
weten een ruim opgezet Speelhof
en een Waterhof. www.makelaar-
dijhoekstra.nl
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Villapark
Vlak bij het centrum van Rijswijk, in oud bestaand groen met histo-
rische boerderijen en in een ecologische zone, wordt Villapark Eike-
lenburgh gerealiseerd. Over enkele jaren staan hier 324 woningen
die het karakter van dit landschap alleen maar verder benadrukken.
De architectuur grijpt terug op de traditionele tuindorpen en de
Nieuwe Haagse School. Dankzij de eenheid in de ontwerpen en de
zorgvuldige inrichting
van de openbare ruim-
te (o.a. mooie plant-
soenen) krijgt de nieu-
we woonwijk een chi-
que uitstraling. Diverse
typen: van gezinswo-
ningen, herenhuizen,
2/1 kapwoningen tot
vrijstaande villa’s. Vrije
sector koop. Start ver-
koop voorjaar 2011.
www.villaparkeikelen-
burgh.nl

Van onze redactie Woonkrant
LELYSTAD – Een bungalow in een park met sauna, zwem-

bad en schoonheidssalon. Klinkt als een mooie plek voor een
weekendje weg met de familie. Maar in lifestylepark Buitenhof
in Lelystad kun je 365 dagen per jaar wonen.

„Ik ben nog nooit zo geluk-
kig geweest als hier.” Els Cats
(62) geniet met haar man Louis
(64) iedere dag weer van hun
ruime bungalow, fantastisch
uitzicht en, wel zo makkelijk,
voorzieningen binnen hand-
bereik.

De Buitenhof is een zoge-
naamd lifestylepark. Het is een
wijk met een aparte oprit,
waar bungalows aan brede
straten liggen en waarvan de
meeste een fraai vergezicht
hebben op water en golfbaan.
In het clubhuis zijn een restau-
rant en zwembad annex sauna
gevestigd, evenals een beauty-
salon. Momenteel staan er vijf-
tig bungalows. De recessie is er
deoorzaakvandat eenverdere
uitbreiding naar uiteindelijk
500 huizen vertraging oploopt.

„Het idee voor deze golf- en

countryclub”, vertelt parkma-
nager Krista Schouten, „is af-
komstig uit Amerika, waar dit
soort parken heel normaal
zijn, vooral voor 50-plussers.
Dit complex ishet eerste inons
land. We hebben de opzet naar
Nederlandse maatstaven ver-
taald. Bij ons zijn mensen uit
allerlei leeftijdsgroepen wel-
kom. Ongeveer de helft is mo-
menteel 50-plus.Bijvelen leeft
het idee dat hier alleen senio-
ren wonen, maar dat klopt dus
niet.”

Makkelijk
Het de bewoners zo makke-

lijk mogelijk maken is het uit-
gangspunt van de Buitenhof.
Een tuinman inhuren? Kle-
ding naar de stomerij laten
brengen? Een klusjesman no-

dig? Schouten of een van haar
collega’s regelt het. Tegen een
vergoeding, uiteraard. „Be-
woners kunnen van deze dien-
sten gebruikmaken, het hoeft
niet”, zegt ze.

Bungalows zijn er vanaf
E 295.000 met 400 vierkante

meter grond, de huurprijzen
liggen op E 1150 per maand.
Een bewakingsdienst houdt
het park in de gaten: driemaal
per nacht surveilleert er een
auto.

ElsCats zegt overhaarkeuze
voor de Buitenhof: „Je kunt

overal een bungalow kopen,
maar dan heb je niet die facili-
teiten dicht bij de hand. Wij
kozen voor dit project omdat
alles gelijkvloers is. Ik ben ge-
handicapt en kan moeilijk lo-
pen. Daarom is dit ideaal.” Ze
ziet vanuit haar tuin regelma-

tig reeën lopen. „Je hebt de
Oostvaardersplassen, het na-
tuurgebied tussen Almere en
Lelystad, alshetware in jeach-
tertuin. Dat is toch prachtig.
Mijn man en ik hopen hier nog
lang te mogen blijven. Ieder-
een gaat gemoedelijk met el-
kaar om. Je kent elkaar. Heb je
zin in een praatje, dan ga je
naar het clubhuis. Er komt
hier ooknogeenzorghotel, dus
we hoeven niet naar een ver-
zorgingshuis. Wat mij betreft,
verlaat ik dit park tussen zes
planken.”

Carla
Cats,
over het
schien
aangeeft
van de
op een
golfbaan.

„Ik
een rijtjeshuis.
daar echter
wilde
heen.
woning
de me
Ik was

woon-
jaar. Ze

huurwoning en
een

onderling veel
denk

gemiddelde
het fijn
week te
dit ter-
En ja,

niets
hebt hier

ultieme va-

■ De meeste bungalows op het park kijken

■ Els en Louis Cats in de tuin van hun bun-
galow. FOTO’S: BOB FRIEDLANDER

■ Carla Brandon maakt een paar
keer per week gebruik van het
zwembad.

Nederlandse
variant van
Amerikaans
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Betaalbaar en flexibelBetaalbaar en flexibel
HARDERWIJK – In de Verenigde Staten is het een vrij nor-

maal beeld op de highway. Een compleet huis dat wordt ver-
voerd op de trailer van een vrachtwagen. Behalve in de grote
steden iswonen ineenprefabhuis inAmerikaniets omvanop te
kijken. Iedereen doet het. Dat het huis na zo’n twintig jaar ’op’
is, doet erniet toe.Dangaatdeuitgeleefdewoningnaarde sloop
en wordt een nieuwe neergezet. Ook in Nederland is het bou-
wen van geprefabriceerde woningen een trend die de laatste ja-
ren in opmars is. Maar dan geen standaard dertien in een dozijn
huis, maar een waarbij naast locatie, architectuur en prijs voor-
al de aanpasbaarheid van de woning een belangrijk criterium is
geworden.

„Geheel driedimensionaal
voorgefabriceerde woningen
zie je in Nederland en in Euro-
pa niet of nauwelijks”, zegt Pe-
ter Peters, directeur van Inno-
vatie Techniek Slokker (ITS)
in Harderwijk. „Niet alleen
omdat ons wegenstelsel zich
daar niet voor leent, maar

vooral ook omdat wij duurza-
merbouwen.Prefabwoningen
moeten ten minste vijftig tot
tachtig jaar meegaan.”

Een voorbeeld van prefab
bouwen anno 2010 is Doctors-
hof in Haarlem.

In opdracht van woningcor-
poratie Ymere zijn in de Boer-

haavewijk razendsnel nieuwe
woningen verrezen. ITS
bouwde in de wijk met een
prefabmethode
waarbij een wo-
ning binnen drie
dagen glas- en
waterdicht is.
Peters: „In drie
dagen zetten we
twee woningen
neer. Het casco
bestaat uit be-
tonnen muren
en een gevel van
isolatiemateri-
aal. Het geheel wordt inder-
daad met vrachtwagens naar
de bouwplaats vervoerd waar-
na het casco in rap tempo staat.
Wat rest, is deklantgerichte af-
werking zoals behang of stuc,
en de vloerafwerking. Eigen-

lijkkomthetervrijwelopneer
dat alleen de gordijnen nog
moeten worden opgehangen.”

Het idee dat
prefab meer weg
heeft van wonen
in een karton-
nen standaard-
doos en dat het
onveilig en on-
stabiel zou zijn,
is volgens Peters
volledig achter-
haald. „In tegen-
stelling tot hout-
skeletbouw, wat

er snel verloederd uitziet,
wordt tegenwoordig gebruik-
gemaakt van duurzame mate-
rialen als beton en baksteen.
Deze materialen gaan veel lan-
ger mee. De gevels, inclusief
deurkruk, slot, metselwerk en
kozijnen, maar ook de bouw-
muren, de vloerelementen en
de kappen komen volledig af-
gewerkt uit de fabriek. Het
complete casco is dus geprefa-
briceerd. De elementen wor-
den op de bouwplaats gemon-
teerd, maar metselaar, voe-
gers, stukadoors, vloerenleg-
gers en schilders zijn er niet te
vinden. De toekomstige bewo-
ners bepalen zelf de afwerking
zoals vloerbedekking en
wandbekleding.”

Flexibel
Deklant is tegenwoordig so-

wieso een belangrijk uit-
gangspunt bij de prefabwo-
ningen. „De huidige en toe-
komstige wensen van de con-
sument waren helaas niet
altijd terug te vinden in voor-
gefabriceerde nieuwbouwwo-
ningen”, zegt Peters. „Dat is
niet meer van deze tijd. Men-
sen willen betaalbaar wonen,
maar wat betreft de indeling
moeten de huizen flexibel en
levensloopbestendig kunnen
zijn. Onze oplossing daarvoor
is dat de leidingen en pijpen
niet in beton worden gestort
en daardoor verplaatsbaar
zijn. Tussen vloeren en pla-
fond zijn loze ruimten om lei-
dingen bereikbaar te maken.
Er is dus een volledige schei-
ding tussen het zogenaamde
buitenhuis en het binnenhuis.
Zo kunnen de woningen met
de bewoners meegroeien. Je
hoeft niet in één keer te beslis-
sen waar je de badkamer of
keuken wilt. Mocht je na tien
jaar een andere indeling wil-
len, dan is dat heel gemakke-
lijk te realiseren”, legt Peters
uit.

Het huidige prefabwoon-
product leent zich voor creati-
viteit. De woning is onder vol-
ledig flexibele omstandighe-
den af te bouwen en te wijzi-
gingen in het gebruik van
ruimtes zoals wonen, werken,
eten en baden. Het kan achter-
af gemakkelijk worden uitge-
voerd.

Creatief
Peters: „In de praktijk blijkt

zo’n twintig procent van de be-
woners echt creatief met de
woning aan de slag te willen.
De overige tachtig procent
kiest voor basisopties en be-
paalt alleen zelf waar de bad-
kamer en de keuken moeten
komen. De rest is dan stan-
daard. Maar prefab zal nooit
zijn als een auto uit de fabriek.
De mogelijkheid tot eigen cre-
ativiteit is belangrijk voor het
woongenot. Voorfabricage zal
dus ook in de toekomst maar
tot in bepaalde mate compleet
zijn.”

Dat prefab bouwen toe-
komst heeft, ligt niet alleen
aan de flexibele mogelijkhe-
denendeaantrekkelijkeprijs.
Ook duurzame aspecten van
dezebouwmethode speleneen
rol. Volgens Peters wordt al-
leen al door het slanke casco
ten opzichte van de reguliere
bouwmethodes 50 procent be-
ton bespaard en is er 60 pro-
cent minder bouwafval. „Dit
heeft het positieve gevolg dat
er per woning 28 procent min-
der bouwtransport is en de
CO2-uitstoot flink wordt gere-
duceerd. Doordat er geen
schilder, voeger, vloerenleg-
ger, metselaar en stukadoor
nodig zijn om de woning af te
werken, zijn veel minder rit-
ten naar de bouwlocatie no-
dig. Ook hier vindt dus een

aanzienlijke reductie
van de CO2-uitstoot
plaats. Het gebruik
van onderhouds-
vriendelijke materi-
alen draagt ook bij
aan het ontzien van
het milieu”, aldus
Peters.
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Zwembadkaartje in ruil voor

NOORDWIJK–OpdeplekwaardewijkNoordwij-
kerduin komt, was eerst een instelling voor verstan-
delijk gehandicapten. Straks verrijzen tussen de
woon- en zorgcomplexen koopwoningen voor parti-
culieren. Het zou de integratie tussen beide groepen
kunnen bevorderen, zo denken de projectontwikke-
laar en het bestuur van de instelling. De ouders van
bewoners zijn echter kritisch.

Het idee dat verstandelijk
gehandicapten thuishoren in
een instelling, is achterhaald.
De helft van de 1400 oorspron-
kelijke bewoners van de voor-
malige Willem van den Bergh
Stichting in Noordwijk woont
dan ook nu, met verschillende
vormen van begeleiding, in
’gewone’ woonwijken.

Toch zijn alle voorzienin-
gen, zoals een zwembad, een
supermarkt, restaurant en
zelfs een manege nog intact.
Waarom dus niet ’gewone’
mensen op het terrein laten
wonen die hiervan gebruik

kunnen maken? Die boven-
dien ook nog kunnen genieten
van het prachtige, parkachtige
terrein?

Noordwijkerduin is de nieu-
we wijk die ’s Heeren Loo, zo-
als de Willem van den Bergh
stichting nu heet, en project-
ontwikkelaar Heijmans willen
realiseren. Het terrein van de
instelling wordt een woonwijk
waar de gebouwen van de in-
stelling en nieuwbouw eenge-
zinswoningen, appartementen
en villa’s voor ’gewone’ kopers
elkaar afwisselen. „Op een
kwartier lopen van het

strand”, zo meldt de verkoop-
brochure. De bedoeling is dat
er vijfhonderd verstandelijk
gehandicapten blijven wonen
én vijfhonderd ’gewone’ koop-
woningen komen.

De buitenwereld komt nu
dus ook op de normaal zo geslo-
ten terreinen van instellingen
voor verstandelijk gehandi-
capten. InMonster enDenHel-
der verrijzen op dit soort plek-
ken ook al koopwoningen.
„Maaropdeze schaal en indeze
prijsklasse is het nog niet ver-

toond”, aldus Dick Laheij van
projectontwikkelaar Heij-
mans. De woningen kosten
drie- tot zevenhonderddui-
zend euro.

Integratie
Natuurlijk bevordert het sa-

menleven van verstandelijk
gehandicapten en mensen ’van
buiten’ de integratie tussen
beide groepen. Durk Kooistra,
als bestuurder verantwoorde-
lijk voor het vastgoed bij ’s
Heeren Loo, ziet al voor zich
dat de nieuwe bewoners als
wederdienst voor toegang tot
het zwembad een uurtje gaan
wandelen met een bewoner.
Maar hij wil er ook niet te ro-
mantischoverdoen: „Hetmoet
geen verplichting worden.”

Puur zakelijk bekeken heeft
het instituut grond verkocht
aan de projectontwikkelaar en
van dat geld kan ’s Heeren Loo
weer nieuwbouw plegen voor
de eigen bewoners. Gebouwen
uitde jarenzeventig gaan tegen
de vlakte en maken plaats voor
architectonische hoogstand-
jes. En dat is nodig voor de be-
woners, zo vindt hij. „Schoon-
heid en wooncomfort helpt bij
het welbevinden van onze cli-
enten.”Bovendiengeefthet fa-
milieleden een prettig gevoel
als hun zoon of dochter in een
mooi pand woont; daarom kie-
zenzevoor ’sHeerenLoo,weet
Kooistra. Zo kan de instelling
het hoofd bieden aan de markt-
werking in de zorg, die er
straks ook komt voor verstan-
delijk gehandicapten.

Het terrein van de voormali-
ge Willem van den Berghstich-
ting is dus geen particulier ei-
gendom meer, maar een woon-
wijk van Noordwijk. Wie er
een huis koopt, koopt een stuk
uit een zogenaamd ’mandelig’
gebied. Iedereen heeft zo een
aandeel in de gezamenlijke
grond, maar geen eigen kavel.
Dat betekent: geen tuin. Dick
Laheij: „Alle buitenruimte is
publiekelijk toegankelijk.” Dit
washetuitgangspunt inhet ste-
denbouwkundige plan, legt hij
uit. „De kwaliteit van het land-
schap moest zo veel mogelijk
intact blijven. Alle woningen
hebben wel een flinke buiten-
ruimte; zo hebben de villa’s
veertig vierkante meter terras.

Een reden voor kopers om te
kiezen voor Noordwijkerduin
zou behalve de omgeving ook
moeten zijn dat alles er al is, al-

dus Laheij. „Je hebt er niet het
Vinex-gevoel van te moeten pi-
onieren.” En leven met de oor-
spronkelijke bewoners is ’iets
wat je echt leuk moet vinden’.
Die wat ’andere’ bevolking en
het feit dat Noordwijkerduin
toch een beetje ’verstopt’ zit,
maken dat het nog niet storm-
loopt. „En dan zit de markt ook
wel tegen, hoor”, aldus Laheij.

Bouwput
Dat de eengezinswoningen,

villa’s en appartementen niet
verkocht gaan worden, is een
angst van Allan Staal, die
spreekt namens het Platform
Kritische Ouders van de Wil-
lem van den Bergh stichting.
„Hoe lang blijft het dan een

bouwput?” vraagt hij zich af.
Bovendien: zijn mensen die zo
veel geld kunnen betalen voor
een villa, wel sociaal genoeg
om te kunnen integreren met
’s Heeren Loo-bewoners zoals
zijn broer, die het verstand
heeft van een tweejarige?

Staal schetst het beeld van
de suv die met grote snelheid
door het bos rijdt, zonder acht
te slaan op rondfietsende of
rolstoelende bewoners. Er zijn
meer zorgen, zoals de vele vij-
vers die gepland zijn op het ter-
rein, de prijs van het nu tachtig

cent kostende kopje koffie en
de verandering van stichting
tot woonwijk. Staal: „Als er
straks iets is, wie moet ik daar
dan op aanspreken?”

Maar de Kritische Ouders
hebben geen plannen om de
bouw tegen te houden. „Je
moet je bij de realiteit neerleg-
gen.” Bovendien gelooft hij in
de goede bedoelingen van de
bestuurders van ’s Heeren
Loo. Staal praat daarom liever
mee en kreeg zo met andere fa-
milieleden voor elkaar dat er
geen 25 verkeersdrempels op
het terrein komen, maar weg-
versmallingen. Drempels zou-
den voor bewoners veel te ge-
vaarlijk zijn.Kortom:„Weblij-
ven de ontwikkelingen kri-
tisch volgen.”

Koopwoningen
op terrein
instelling
verstandelijk
gehandicapten

VRIJWILLIGERSWERK
door MARTINE DE VENTE

Historie
Natuur, historie en moderne luxe. Dat
is een mooie combinatie voor een wo-
ning. In het St. Luciaklooster in Benne-
broek, gebouwd in 1898 en gelegen in
een prachtig park, worden 29 royale
appartementen gebouwd (twee tot vijf
kamers). Daarnaast komt er een sfeer-
vol gebouw met nog eens 22 luxe
nieuwbouwappartementen. De wonin-
gen hebben een privé-parkeerplaats,
luxesanitair en veel buitenruimte. Prij-
zen: E 249.000 tot circa E 699.000
v.o.n. www.wonenaanhetklooster-
park.nl

Betuwe
De Lanenbuurt in Elst krijgt de
sfeer van een Betuws dorp. Dit
wordt bewerkstelligd door een
grote variatie aan woningtypes,
ongedwongen uitgestrooid rond
een monumentale voormalige
boerderij, brede lanen en korte
straatjes voorzien van doorlopen-
de bomenrijen en hagen. Prijzen
van E 149.00 tot E 357.500.
www.delanenbuurt.nl
FOTO: BOUWFONDS

HuisWerk

Brouwerij
Op het voormalige brouwerijter-
rein in het centrum van Breda
wordt het project Drie Hoefijzers
ontwikkeld, een stedelijk woon-,
werk- en leefgebied rondom het
oude brouwhuis, dat de monumen-
tenstatus krijgt. Eerder dit jaar
werd al een aantal huurwoningen
opgeleverd, over 7 maanden wordt
de oplevering verwacht van een
appartementengebouw en 13
stadswoningen. Onlangs is men
ook begonnen met de verkoop van
7 stadsvilla’s. Bijzonder hierbij is
dat de toekomstige bewoners on-
der begeleiding van een bouwadvi-
seur zelf de indeling en grootte van
de woning kunnen bepalen. Prijs:
van E 530.000 tot E 697.000.
www.driehoefijzers.nl
FOTO: AM

Fort
Project Beaufort – K1 in Waalwijk bestaat uit slechts
acht vrijstaande woningen van E 279.000 tot E 284.000.
De naam Beaufort, waarmee normaal gesproken de
snelheid van wind wordt aangegeven, wil niet zeggen
dat het hier altijd waait. Het is een woordspeling: het
wijkje is onderdeel van Het Fort, op landgoed Driessen,
en K1 duidt in dit geval niet op een vechtsport, maar op
het type huis. www.staete.nl
FOTO: HEIJMANS VASTGOED

■ Dick Laheij laat door middel
van een maquette zien hoe de
wijk eruit zal gaan zien.

FOTO’S: RENE OUDSHOORN

■ Het dagcentrum
van de instelling
heeft al een nieuw
onderdak gekregen.

■ Er wordt druk gewerkt aan diverse voorzieningen, zoals een manege,
een hondenkennel en een nieuwe kinderboerderij.

■ De oude kinderboerderij, gerund door
verstandelijk gehandicapten, staat idyl-
lisch in een bosrijke omgeving.

Prefabwoningen die met de bewoners meegroeien
door TITIA VOÛTE

■ De gevel komt
kant-en-klaar van
de band rollen.

FOTO’S: INNOVATIE
TECHNIEK SLOKKER

■ Het casco
staat
razendsnel.

■ De Doctors-
hof in Haarlem

in vogelvlucht.
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Woensdag 6 april besteden De Telegraaf en Sp!ts aandacht aan de landelijke Nieuwbouw Dag van 
zaterdag 9 april. De Telegraaf Woonkrant wordt uitgebreid met extra redactiepagina’s en in Sp!ts verschijnt 
een special die helemaal gewijd is aan Nieuwbouw. Hierdoor is het de ideale dag om uw nieuwbouwaanbod in 
één keer onder de aandacht te brengen van Telegraaf en Sp!tslezers.
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ADVERTENTIEMOGELIJKHEDEN
1.  SPREAD NIEUWBOUW
 De Telegraaf en Sp!ts brengen in samenwerking met Niki op woensdag 6 april een full colour spread uit. Op de spread 

kunt u tegen een zeer scherp tarief adverteren, u ontvangt een korting van 40%. Met deze speciale aanbieding 
bereikt u in één keer 3,4 miljoen Telegraaf- en Sp!tslezers.*

2.  ADVERTEREN OP EEN REDACTIEPAGINA MET 50% KORTING
 U kunt woensdag 6 april tegen een gereduceerd tarief op de redactiepagina’s van het Nieuwbouw katern adverteren. 

In plaats van het standaard redactiepagina tarief betaalt u deze dag voor een advertentie op een redactiepagina het 
gewone advertentie (GA) tarief. Dit betekent dat de positiefactor vervalt, waardoor u bij De Telegraaf een korting 
ontvangt van 50% en bij Sp!ts een korting van 47%.

3.  25% KORTING OP ALLE SPEURDERPRODUCTEN
 Op woensdag 6 april ontvangt u 25% korting op alle Speurderproducten in de rubrieken van wonen in De Telegraaf en 

Sp!ts. Vul bij de betaalwijze op www.speurdersindekrant.nl de actiecode: NIEUWBOUW2011 in en ontvang de korting.

* de korting is niet geldig in combinatie met andere acties, exclusief bureaukorting
* de korting is alleen geldig op woensdag 6 april in De Telegraaf en Sp!ts (rubrieken wonen)

Formaat Standaard tarief Uw tarief

Basisvak 2 kolom (78) x 100 € 6.107 € 3.675
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Zaterdag 9 april Kom langs!

Nieuw heeft zo zijn voordelen. Nieuwbouwhuizen zijn duurzaam. Je bespaart op energiekosten en je draagt 
een steentje bij aan een beter milieu. Je hebt alle ruimte om je eigen stempel te drukken, want alles is nog 
in ontwikkeling. Kortom, het wordt echt jouw huis!

Ontdek de voordelen van een nieuw gebouwd huis tijdens de Landelijke Nieuwbouwdag. 
Tijdens de landelijke Nieuwbouwdag zijn honderden huizen door heel Nederland opengesteld. 
Op deze pagina’s ziet u alvast een kleine selectie.

Kijk op nieuwbouwdag.nl voor alle deelnemende nieuwbouwprojecten.

Zaterdag 9 april tussen 11:00 uur en 15:00 uur-Nieuwbouwdag 2011 
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